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Annotatsiya: Korxonalarda eksport tadbirkorligini boshlashda bir gator
strategiyalardan foydalanish jahon bozoriga kirishga intilayotgan tadbirkorlar uchun
keng imkoniyatlarni ochib beradi.

Import-eksport alogalari garalar orqali tovarlar va xizmatlar almashinuvi
orqali rivojlanaa iva

ompaniyalarni oz ichiga oladi.

Eksport ta wPlari mavjud bo ‘lib, ularning har biri o ziga xos
Xususiyat va t-eksport tadbirkorligini yo ‘Iga qo ‘yishning asosiy
afzalliklarida chigishdir. Tovarlarni butun dunyo bo ‘ylab tarqatish

orqali rentabe alolyati yugori bo ‘lishi mumkin.

Biroq, bu bozor haddan" tashqgari to‘vingan va yuqori raqobatbardosh bo ‘lishi
mumkin. Eksportchi korxona ushbu tadbirkorlikning afzalliklari va qiyinchiliklarini
digqat bilan ko ‘rib chiqgishi va qaysi biri magsadga mos kelishini hal gilishi zarur.

Kalit so’zlar: Marketing, eksport, globallash, inte , biznes, raqobat

Korxonalarda eksportni yo‘lga qo‘yish ham
bosqgichlari.

1. Eksport gilinadigan mahsulotlarni aniglash.

Eksport tadbirkorligini mahsulot yoki xizmatlarni aniq be
jahon bozorlarida yuqori talabga ega bo‘lganlarni aniglash

i amalga oshirish

hdan boshlanadi. Bu
ort yoki eksport uchun
yashovchanligini baholash uchun turli to moqlarni o‘rganishni talab
giladi. Eksport uchun mahsulotni tanlashda bozor alari, qoidalar, tariflar, yuk
tashish xarajatlari va ragobatchilarni hisobga olish kerak bo‘lgan hal giluvchi omillardir.
Shuningdek, magsadli bozor mavjudligini tasdiglash uchun tanlangan mahsulot uchun
potensial yetkazib beruvchilar va xaridorlarni tanib olish ham juda muhimdir.

2. Ta’minotchilarni aniglash

Eksport gilinadigan tovarlar yoki xizmatlarni aniglagandan so‘ng, keyingi gadam
mahsulotlarni yetkazib berishga qodir ta’minotchilarni aniglashdir. Bu jarayon mahsulot
ishlab chigarilgan mamlakat yoki mamlakatlarda potensial yetkazib beruvchilarni tadqiq
gilish va joylashtirishni oz ichiga oladi.

Yetkazib beruvchilarni topish uchun onlayn ma’lumotnomalar, ko‘rgazmalar va sanoat
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birlashmalaridan foydalanish va ularni sifat, ishonchlilik va narx kabi omillar asosida
baholash zarur. Ta’minotchilar bilan mustahkam munosabatlarni rivojlantirish yuqori
sifatli mahsulotlar va 0°z vaqtida yetkazib berishni ta'minlash uchun juda muhimdir.

3. Yetkazib berish imkoniyatlari bilan tanishish

Eksport tadbirkorligini boshlashning uchinchi bosgichi yuk tashish imkoniyatlarini
o‘rganishdir. Havo, dengiz yoki quruglik transporti kabi turli xil yuk tashish variantlarini
tanlash mumkin. SHuningdek mahsulotlarning tabiatiga, ikki mamlakat orasidagi
masofaga va ajratilgan budjetga bog‘liq bo‘ladi. Operatsiyalarning narxi va samaradorligi

kabi omillarni hisobga olish qo‘shimcha ravishda muhimdir.

4. Biznes-rejani ishlab chiqish

Eksport tadbirkorligini boshlashda biznes-rejani tuzish juda muhimdir. Ushbu keng
gamrovli hujjat biznesnif ari, strategiyalari va moliyaviy prognozlarini
belgilaydi - i n imkoniyatlarni ta'kidlab, yo‘l xaritasi bo‘lib

/ ) chiqilgan reja moliyalashtirishni ta’minlash,
investorlarni polli sheriklar va xodimlarga garashlarni yetkazishda
yordam beradi. . ,

Quyida eksport biznes-rejasini tuzishning asosiy nuqtalari keltirilgan.

- Nishon mijozlar

Ishonchli mijozlar bazasisiz biznes yuritib bo‘lmaydi. Potensial mijozlarni aniqlash
gadamlari:

o Qaysi mahsulotlarga talab borligini anigl
uchun bozor tendensiyalarini tahlil gilish;

e Ragobatni o‘rganish va ularning maqsadli bozorla

« Potensial mijozlarning ehtiyojlari va afzalliklarini t ish uchun yosh, jins,
daromad va turmush tarzi kabi demografik ma’lumotlarni o‘rganish:

o Potensial mijozlarning fikr-mulohazalarini to‘plas
guruhlarni o‘tkazish;

o Potensial mijozlar bilan bog‘lanish hamda qizigishlari va afzalliklari
hagida ma’lumot to‘plash uchun ijtimoiy media platformalaridan foydalanish.

Umuman olganda, magsadli bozorni tushunish samarali marketing strategiyalarini
ishlab chigish va import-eksport tadbirkorligigiz muvaffaqiyatini ta’minlash uchun
zarurdir.

Prognoz gilingan xarajatlar

Eksport tadbirkorligini boshlash turli xarajatlarni, jumladan, bir martalik xarajatlarni
va doimiy operatsion xarajatlarni o‘z ichiga oladi. Eksport tadbirkorligini boshlash uchun

sial mijozlarni aniglash

n so‘rovlar va fokus-

umumiy xarajatlarni prognozlashda hisobga olinishi mumkin bo‘lgan ba'zi xarajatlar:
o Biznesni ro‘yxatdan o‘tkazish, ruxsatnomalar va litsenziya to‘lovlari kabi
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boshlang‘ich xarajatlar;

e Ta’minotchilarni qidirish va shartnomalar tuzish bilan bo‘liq xarajatlar, masalan,
sayohat xarajatlari va yuridik to‘lovlar

e Yuk tashish va logistika xarajatlari, masalan, transport to‘lovlari, sug‘urta va
bojxona to‘lovlari;

« Ofis ijarasi, marketing xarajatlari va xodimlarni yollash kabi operatsion xarajatlar;

o Veb-saytlarni ishlab chiqish, dasturiy ta’minotga obuna bo‘lish va uskunalarni
sotib olish kabi turli xarajatlar.

5. Biznes tuzilmani tanlash

Eksportchi  korxona tanlagan tuzilma biznesining huqugiy va moliyaviy
majburiyatlarini, shuningdek, soliq majburlyatlarl va shaxsiy aktivlarini belgilaydi. Har
bir tu2|lman|ng afzalllkl Qiliklarini tushunish va biznes uchun to‘g‘ri tanlash

inishiga ishonch hosil gilish mumkin.

pddiy tadbirkorlik tuzilmasi bo‘lib, unga jismoniy

Afzalliklari: £ 28 a texnik xizmat ko‘rsatish, to‘liq nazorat qilish,
moslashuvchanlik va barcha daromadlarni saglab golish.

Kamchiliklari: Cheksiz shaxsiy javobgarlik, kapitalni to‘plash qiyin bo‘lishi mumkin,
egasi nafagaga chigganda yoki vafot etganida tugatilishi va cheklangan ishonch.

To‘liq nazorat qilishni xohlaydigan va cheklan axsiy aktivlari xavf ostida

bo‘lgan tadbirkorlar uchun mos variant.

Umumiy hamkorlik

To‘liq sheriklik ikki yoki undan ortiq kishining bizne
o‘z ichiga oladi.

Afzalliklari: Oddiy sozlash, birgalikda garor gabul qgilish,
solig imtiyozlari.

Kamchiliklari: Cheksiz shaxsiy javobgarli
sherik harakatlari uchun birgalikdagi javobgarlik
imkoniyatlari.

Bu umumiy mas’uliyatni xohlaydigan, ammo sheriklar o‘rtasida ishonch va muloqotni
talab giladigan tadbirkorlar uchun ideal variant.

Cheklangan hamkorlik

Ushbu shakldagi korxona kamida bitta to‘liq sherik va bitta cheklangan sherikdan
iborat bo‘ladi. Cheklangan sherik odatda minimal boshqaruv bilan biznesning asosiy
investori hisoblanadi. Bosh sherik biznes bilan ko‘proq shug‘ullanadi va kompaniya
faoliyatini nazorat giladi.

Afzalliklari: Cheklangan sheriklar uchun cheklangan javobgarlik, boshgaruvning

htirilgan resurslar va

shi mumkin bo‘lgan nizolar,
langan kapitalni jalb qilish
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moslashuvchanligi va nazoratdan voz kechmasdan kapitalni jalb gilish gobiliyati.

Kamchiliklari: To‘liq sheriklar uchun cheksiz javobgarlik, yuzaga kelishi mumkin
bo‘lgan nizolar, murakkab qonuniy talablar va boshga tuzilmalarga nisbatan cheklangan
kapitalni jalb qilish imkoniyatlari.

Ushbu parametrlar nazoratni saqlab golgan holda investor izlayotgan tadbirkorlar
uchun mos keladi.

Mas 'uliyati cheklangan jamiyat (MChJ)

MChJ sheriklik moslashuvchanligini korporativ javobgarlikni himoya gilish bilan
birlashtiradi.

Afzalliklari: Cheklangan shaxsiy javobgarlik, boshgaruvning moslashuvchanligi,
soligga tortish va kamroq tartibga soluvchi talablar.

Kamchiliklari: O‘rnatig aik xizmat ko‘rsatishning murakkabligi, cheklangan
kapital jalb o‘f:'- r javobgarlik cheklovlari va yuqori operatsion
Xarajatlar. |

MChJ mo
tadbirkorlar
xavf-xatarlarga d

Korporatsiya

Korporatsiya - bu aksiyadorlarga tegishli bo‘lgan alohida yuridik shaxs.

Afzalliklari: Cheklangan shaxsiy javobgarlik, kapitalga oson kirish, doimiy mavjudlik
va potensial soliq imtiyozlari.

Kamchiliklari: Murakkablik, tartibga soluvchi
va ikki tomonlama soligqga tortish.

Korporatsiya kapital va mas’uliyatni himoya qilishni rlar uchun mos

langan javobgarlikni himoya gilishni xohlaydigan
I, lekin katta kapitalga muhtoj yoki yuqori yuridik
orxonalarga mos kelmasligi mumkin.

ori operatsion Xxarajatlar

keladi, lekin xarajatlar va me’yoriy talablar tufayli kichik y.
bo‘lmasligi mumkin.

6. Biznesini ro‘yxatdan o‘tkazish

Biznes tuzilishi va nomi to‘g‘risida qaro ndan so‘ng, uning qonuniy
mavjudligini aniglash eksport tadbirkorligini ro‘yxat zish kerak.

Ro‘yxatdan o‘tish jarayoni joylashuvi va biznes turiga qarab farq qiladi, lekin odatda
har ganday zarur ruxsatnoma va litsenziyalarni olishni o‘z ichiga oladi. Bu jarayon,
shuningdek, Ish beruvchining identifikatsiya ragamini (EIN) olish va boshga gonuniy va
me’yoriy talablarga javob berishni ham o‘z ichiga olishi mumkin.

Biznesni ro‘yxatdan o‘tkazish brendni himoya qilishi, mijozlar va yetkazib beruvchilar
o‘rtasida ishonchlilikni oshirishi hamda ularning qonuniy va soliq majburiyatlarini
bajarishini ta’minlashi mumkin.

7. Kerakli litsenziyalar va ruxsatnomalarni olish

Biznesni ro‘yxatdan o‘tkazishga o‘xshab, har qanday zarur litsenziya va
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ruxsatnomalarni olish kompaniya uchun qonuniy muvofiglikni ta’minlash uchun

majburiy talabdir.
Eksport tadbirkorligi uchun kerak bo‘lishi mumkin bo‘lgan asosiy litsenziyalar va

ruxsatnomalardan ba’zilari:

o Biznes litsenziyasi: Mamlakat yoki yurisdiksiyada qonuniy ravishda biznes
yuritish uchun umumiy biznes litsenziyasi talab gilinadi.

o Import-eksport litsenziyasi: Ushbu litsenziya odatda tovarlarni xalgaro chegaralar
orgali import qilish va eksport gilish uchun talab gilinadi. U import giluvchi ragami,
eksportchi identifikatsiya raqami yoki shunga o‘xshash nom bilan tanilgan bo‘lishi
mumekin.

e Mahsulotga oid ruxsatnomalar:
mahsulotlari, Kimyoviy
mahsulotlar te '

Qishloq xo‘jaligi tovarlari, farmasevtika
nazorat qilinadigan moddalar kabi ayrim
o‘shimcha ruxsatnomalar yoki litsenziyalarni

r n ruxsatnomalar: Bu ozig-ovqat, ichimliklar yoki
tibbiy asb ovarlar uchun sog‘liq va xavfsizlik qoidalariga
lab qilinishi mumkin.

o Karantin ruxsatnomalari: O°‘simliklar, hayvonlar yoki ayrim o0zig-ovgat
mahsulotlarini import giluvchi mamlakatning bioxavfsizlik standartlariga javob berishini
ta’minlash uchun karantin ruxsatnomasi talab gilinishi mumkin.

e Kelib chiqish sertifikati: Ba’zi mamlakatlar t ishlab chiqarilgan yoki ishlab
chigarilgan mamlakatni tekshirish uchun kelib chigi ini talab giladi.

e Ekspeditor litsenziyasi: Agar ekspeditor an bo‘lsa, ular
mamlakatda ishlash uchun litsenziyaga muhtoj bo‘lishi m

Shuni takidlash kerakki, litsenziyalar va ruxsatnomalar
joylashuvi va turiga garab farqg qilishi mumkin.

8. Xavfsiz moliyalashtirish

Moliyalashtirishni ta’minlash import-ek rligini boshlashda muhim
gadamdir, chunki u inventar sotib olish, mahsulotla tish va biznesni sotish kabi
xarajatlarni qoplash uchun katta kapital qo‘yilmalarni talab qiladi. Biznes ehtiyojlarinni

jarayoni biznesning

qondirish uchun turli xil moliyalashtirish variantlarini ko‘rib chigish mumkin, shu

jumladan:
o biznes kreditlari
o grantlari

« venchur kapitalini moliyalashtirish
o kraudfanding (crowdfunding)

o  peer-to-peer kreditlash

« shaxsiy tejash
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Har bir moliyalashtirish variantining o‘z afzalliklari va xarajatlari bor va korxona
uchun ularning imkoniyatlarini mas’uliyat bilan ko‘rib chigish va potensial investorlar
yoki kreditorlarga tagdim etish uchun mustahkam biznes-rejani yaratish juda muhimdir.

9. Biznes bank hisobini ochish

Alohida hisob gaydnomasiga ega bo‘lish biznes xarajatlarini va daromadlar oqimini
kuzatib borishga yordam beradi, bu 0‘z navbatida buxgalteriya hisobi va soliq to‘lovlarini
osonlashtiradi.

Shuningdek, u mijozlar va yetkazib beruvchilar uchun yanada professional imidjni
tagdim etadi va biznes garzga tushib golsa yoki sudga tortilgan tagdirda shaxsiy
aktivlarni himoya giladi.

Biznes bank hisobini ochish uchun odatda biznes litsenziyalari, tashkilot to‘g‘risidagi

hujjat va identifikatsiya arni_taqdim etish kerak. Bundan tashqari, biznes
ehtiyojlari uchun eng 1 uchun boshlang‘ich pul migdorini kiritish va
turli bank Variantl ' ceralPbo* lishi mumkin.

10. Biznes 2

Biznes sug I port-eksport tadbirkorligini operatsiyalarni to‘xtatishi
yoki moliyaviy. i ga Jolib kelishi mumkin bo‘lgan kutilmagan hodisalardan
himoya gilish uchun juda muhimdir.

Biznes sug‘urtasini olish uchun tadbirkorlar sug‘urta qoplamalari, chegirmalar va
mukofotlar kabi jihatlarni hisobga olgan holda turli xizmat ko‘rsatuvchilari siyosatlarini
tekshirishlari  va  solishtirishlari  kerak. Siyosatnigmsimchkovlik bilan o‘rganish,
qo‘shimchalar va istisnolarni tushunish, bizne icha himoyalanganligini
kafolatlash uchun yuridik va moliyaviy mutaxa lahatlashish juda
muhimdir.

11. Biznesni bozorga chigarish va marketing

Oxirgi bosgichda potensial mijozlarni jalb qilish va
marketing rejasi ishlab chigiladi.

Eksport tadbirkorligida samarali marketing

e Onlayn muhitda mavjud bo‘lish, potensial m
sayt va ijtimoiy media hisoblarini yaratish;

o Bozorga kirish uchun bozorga oid ijtimoiy media guruhlariga qo‘shilish hamda

rivojlanishi uchun
ilan bog‘lanish uchun veb-

sanoat tendensiyalari va yangiliklaridan xabardor bo‘lib borish;

e Vogqealar, resurslar va potensial mijozlar bilan bog‘lanish imkoniyatlari hagida
xabardor bo‘lish uchun sanoat birlashmalariga murojaat qilish;

« Mahsulot yoki xizmatlarzni namoyish qilish va potensial mijozlar yoki hamkorlar
bilan uchrashish uchun savdo ko‘rgazmalari va vebinarlarda qatnashib borish;

o Elektron pochta marketingi, axborot byulletenlari va boshga tushuntirish ishlari
orqali joriy va potensial mijozlar bilan doimiy bog‘lanib turish;
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o Google yoki Facebook reklamalari kabi pullik reclama imkoniyatlarini ko‘rib
chiqish.

Marketing doimiy jarayon bo‘lib, magsadli auditoriyaga samarali erishish uchun
marketing strategiyalaringizni muntazam ravishda ko‘rib chigish va moslashtirish
muhimdir.

Marketing strategiyalarini samarali qo‘llash orqali brenddan xabardorlikni oshirish,
mijozlaringiz bilan munosabatlarni kengaytirish va oxir-ogibat savdo va daromadni
oshirish mumkin.

XULOSA

- Xalgaro miqyosda tovarlarni sotib oladigan va sotadigan, turli
mamlakatlardagi xaridorlar_va. sotuvchilar o‘rtasida vositachi bo‘lib ishlaydigan
korxonalardir. E il mamlakatdagi ishlab chigaruvchilar yoki
yetkazib b ( otib oladilar va keyin ularni boshqga
mamlakatds - distribyutorlarga sotadi. Ular mahsulot ishlab
chiqarish b . palki dunyoning turli burchaklarida joylashgan
tomonlar o 4u onlashtirishga qaratilgan.

Biroq, bu bozer haddan tashdari to‘yingan va yuqori raqobatbardosh bo‘lishi mumkin.
Eksportchi korxona ushbu tadbirkorlikning afzalliklari va giyinchiliklarini diggat bilan
ko‘rib chiqishi va gaysi biri magsadga mos kelishini hal qilishi zarur.
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